SCENARIO DE PRESENTATION A 15 MILLIONS D'EUROS 
(SEUL, MARCHE FROID)
ETAPE 1  Rapport
« Bonjour,  je parle bien à ___________ ? Je suis Luc Griffet, et il s'agit d'un appel professionnel ; nous nous sommes connecté récemment sur Viadeo (ou explication de tout autre type de relation qui crée le lien avec le correspondant), j'ai consulté attentivement votre profil et je voudrais vous faire une proposition. Auriez-vous 2 minutes à me consacrer ? (attendre la réponse) Merci. 
La raison de mon appel est que j'ai découvert une démarche durable et respectueuse de combiner vie professionnelle et vie privée, et je la partage avec d'autres professionnels (de la formation / du management / du conseil / etc.), et en premier lieu ceux pour qui le temps est critique (car lié à leurs résultats).
ETAPE 2 Rapport et compliment
En consultant votre profil, j'ai eu l'image d'une personne ouverte et dynamique, et j'ai été spécialement sensible à « ___________________________________________________________ »
et je me suis dit que vous pourriez peut-être m'aider à faire  découvrir ce moyen dans la région / en France  / en Europe. C'est pourquoi vous m'avez au téléphone … 
ETAPE 3 Allume-feu
Tout le monde sait que la période actuelle crée de nombreux défis dans la vie quotidienne des gens.

Notre démarche est une démarche de mieux-être dans laquelle nous définissons le mieux-être comme suit :
1) pouvoir gagner sa vie suffisamment que pour vivre comme on en a vraiment envie, aider/être disponible pour les autres dans l'autonomie et la sécurité financière ;

2) avoir tout le temps nécessaire pour soi, sa famille, ses projets et ses passions, autrement dit pouvoir adapter sa vie professionnelle à sa vie personnelle et familiale, et non l'inverse ;
3) rester en excellente santé toute sa vie pour pouvoir profiter de son temps et de son argent, et pouvoir en faire profiter les autres.
OU
A peu près tout le monde veut une meilleure santé ou veut préserver sa santé.

Et de plus en plus de gens préfèrent se tourner aujourd'hui vers des solutions naturelles de santé. Ceci dit, celles-ci peuvent parfois être coûteuses.
Quelques personnes ont trouvé un moyen durable et efficace de bénéficier de solution naturelles de santé sans frais, tout en les partageant avec d'autres personnes qui en ont besoin et envie.
OU
Tout autre allume-feu que vous trouvez opportun pour la situation de votre correspondant
La plupart des gens qui découvrent ce moyen sont emballés ou du moins, curieux… Mais … pour tout vous dire, certains ne le sont pas … Vous connaissez certainement ce genre de personnes. Ce sont des gens qui rejettent toute nouvelle idée sans même l'examiner, qui préfèrent passer leur temps devant la télé et se plaindre de tout plutôt que de s'occuper de leur bien-être et de celui de leur famille. 
ETAPE 4 Proposition
Alors je vous propose de vous expliquer ce moyen dans les grandes lignes pendant 20 minutes environ. Si cela vous plait, nous irons bien plus loin dans les explications par après. Si cela ne vous plait pas, eh bien, vous aurez quand même appris quelque chose d'utile, et j'aurai accompli ma mission/tâche d'information vis-à-vis de vous. Est-ce que cela vous irait que je vous communique cette information ?

Est-ce que cette heure-ci est une heure qui vous convient d'habitude ? Oui ? Alors pouvons-nous fixer l'entretien à demain, même heure ?

OU (si cela ne convient pas)

Quel serait un bon moment pour vous, entre (proposer différentes dates) ?
(Suivre avec le savoir-faire « Voyage du Héros #2 » pour consolider le rendez-vous) INDISPENSABLE ! 
Consolidation du rendez-vous (savoir-faire « Voyage du Héros #2 ») 
«Anne, est-ce qu'il y a la moindre chance que vous puissiez annuler ou vouloir changer le rendez-vous ? [si oui, demandez-lui... pourrions-nous faire ceci maintenant ? Quel serait un moment où vous pourriez être certaine d'être présente ?] 
La seule raison pour laquelle j'ai amené ce sujet c'est que, de temps en temps, et ce n'est probablement pas le cas ici, quelques personnes ont tendance à fixer leurs rendez-vous à la légère. Je suis vraiment désolé d'avoir même pu aborder ce sujet ici, mais vous savez comment sont la plupart des gens. N'avez-vous jamais eu quelqu'un qui ne s'est pas montré ou qui a annulé au dernier moment ? [...] Est-ce la chose que vous préférez dans la vie, je parie que vous adorez cela ? [CLE : rire !] Quel effet est-ce que cela vous fait ? [...] Entre nous, que pensez-vous des gens qui fixent des rendez-vous et qui ne les tiennent pas ? [...]. De nouveau, Sophie, je suis désolé d'avoir abordé ceci, je vous rencontre donc le 17 à 15h30 car je ne suis pas mal élevé [mots du prospect] et je ne vous mettrai pas en colère.
